Sales Coaching — individuell & effizient s chottler

Seminare | Beratung | Coaching fiir die IT-Branche

Der erfolgreiche Vertriebsprozess
Das interaktive Coaching Angebot zugeschnitten auf lhre Bediirfnisse!

Themen

- Der erfolgreiche Vertriebsprozess und seine 5 Phasen
o Die wichtigsten Faktoren fiir einen erfolgreichen Start ins B2B Sales Business
- Nutzenargumentation
o Die wichtigsten Faktoren, die fiir den Kunden besonders zdhlen
- Bedarfsanalyse / Fragetechnik (BMI)
o Die wichtigsten Fragetechniken beherrschen & anwenden
- Preisverhandlung
o Wie Sie ihren Preis beim Kunden durchbekommen
- Abschluss
o Wie Sie den Sales Prozess zu einem erfolgreichen Ende fiihren

Warum ein individuelles Vertriebs-Coaching?

Individuelle Vorbereitung auf lhre genauen Bediirfnisse (Starken / Schwéchen)
groRere Vertrauensbasis und Offenheit

Ihr Coachingsprozess ist individuell wahrend der Coachingphase anpassbar
Begleitung Ihres individuellen Lernprozesses
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